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Det ar dyrt att kopa billigt /Livslangden i fokus

Att investera i en ytbehandling innebar att man kdper ndgot som man ibland har en liten insikt i, da
det ar ett komplext omrade innehallande en massa delmoment som skall passas in i ett projekt dar
byggnation och annat férkommer. En av anledningarna till att Ytskyddsgruppen har skapats ar att fa
igang ett samarbete 6ver granserna och fa en 6kad forstaelse for helheten vid projekt dar
ytbehandling ingar.

Ytbehandlingen ar ofta en relativt liten del av ett stérre projekt men kan bli en stor framtida
ekonomisk belastning hos forvaltaren av en konstruktion om man inte goér ratt fran borjan.

Samarbete

Att forsta sammanhanget ar en viktig del for alla parter inom industrin. Det gynnar alla att forsta hur
det material man levererar eller det arbetet man utfor paverkar helheten och att krav och
forvantningar uppfylls. Infor ett projekt ar det darfor viktigt att man traffas och utbyter erfarenheter
och daven meddelar sina specifika krav och férvantningar.

Bestillare

Entreprenér Farg / materialleverantor

VISIONEN
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Flertalet projekt saknar lankar till att bli en stor process dér alla vet vad nésta led skall géra.
Man 3r expert inom sitt omrade, dirmed skapas en massa sma processer.

Konsten &r att knyta ihop hela kedjan !!
Gor en specifikation som tacker hela processen !!

Ovan process visar pa att samarbete &r viktigt. Inom processteorin handlar det mycket om relationen
mellan kund och leverantér. Kan man da satta sig in i sin kunds forvantningar och krav sa ékar
sakerligen bade flédeshastigheten och man uppnar en béttre kvalitet till slutkunden. Varje del i
processen har en paverkan pa slutresultatet. Malsattningen bor vara att kunna gora en specifikation
dér alla har fatt delge sina forutsattningar och mojligheter och pa sa satt oka forstaelsen for
helheten.

Det dr dyrt att kopa billigt !!

Kanske ar detta lite av en klyscha fér manga men valdigt sant i manga fall. Om man har processen i
minne, sa inser man att kostnaden fér fairgmaterialet ar relativt Iag men kan ha en stor inverkan pa
livslangden. Att mala om ar dyrt och ar det ett objekt som har lag tillgénglighet kan det vara valdigt
stora kostnader skapade av att man snalande in 2-3 % fran borjan .
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Kostnadskalkyl

»  System med “kort livslangd” kostar ca: 80% av system med medel
livslangd.

+ System med lang livslangd kostar ca: 120%.

+ Kortlivslangd = ca: 5 ar till férsta underhall
+  Medel livslangd = ca:10 ar till férsta underhall
+ Lang Livslangd = >15 ar till férsta underhall

« Om system medel kostar 100’SEK och 10ars livslangd uppnas
innebar detta 10'SEK/ar.

« Kort livslangd kostar da 80'SEK eller 16'SEK/ar

«  Slutligen kostar lang livslangd 120'SEK. Om livslangden blir 20ar
innebdr detta en kostnad pa 6'SEK/ar.

« 20 ars kalkyl

« Kortlivslangd = 320°SEK (4 ggr)

» Medel livslangd = 200°SEK (2 ggr)

« Lang livslangd 120’'SEK (1 gang)

Till detta bér man tilldgga inflationskostnader, ev. stillestand,
tillganglighet.

Kostnadsutvixling , Nymalning /Underhallsmalning

« Engod tanke vid en investering i rostskydd &r att tinka pa vad en
underhallsinsats kostar.

« Man far ta hansyn till tillganglighet, omgivning, avstéllning av trafik
eller annan verksamhet.

En uppskattning pa indexskillnad endast baserad pa tillganglighet :

Container : 1:1
( kan malas om i station)
Offshore stédkonstruktion 1:17

(lag tillganglighet)



